Tippek, hogyan kezdj beszélgetést, az uzleti lehetéségedrol
egy idegennel a Facebook Messengeren, Telegramon vagy

Instagramon stb.

El6szor nézd meg ezt a videot: Nézd meg ezt a kovetkezd videobt:
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Nézd meg ezt a kovetkezd videot:
Hogyan lehet KORLATLAN LEAD-eket szerezni a

LiveGood szamara

Kihivas.

Lehet beszélgetést kezdeni valakivel, akivel még soha nem beszéltél egy uzleti

lehet6ségrél, kiilonésen akkor, ha nem is ismered személyesen. ime néhany tipp, amely
segiti elinditani a beszélgetés megkezdését:

1.

Mutatkozz be: Kezd a beszélgetést azzal, hogy bemutatkozol, és elmagyarazod, miért
kerested meg Ot. Mondhatod példaul: "Udvozlom, a nevem [a Te neved],
észrevettem, hogy hasonlé az érdekl6désink a [téma] irant. Azért szerettelek volna
megkeresni téged, mert van egy izgalmas uzleti lehetéségem, amely szerintem téged is
érdekelhet".

Kérdezz az érdeklédési korérdl: Hogy kapcsolatot épits ki az illetdvel, kérdezz az
erdeklédési korerdl, arrdl, hogy mit szeret csinalni, honnan szarmazik stb. Ez segithet
megtalalni a k6z0s pontokat, és természetesebbé teheti a beszélgetést.

Magyarazd el a lehetdséget: Miutan kapcsolatot teremtettél az illetével, elkezdhetsz
beszélni az Uzleti lehet6ségedrél. Legyen vilagos, hogy mi az uzlet és hogyan mukodik,
és készllj fel arra, hogy valaszolj az esetleges kérdéseire.

Ne légy tolakodé: Ne feledd, hogy nem mindenkit fog érdekelni a lehet6ség, és ez
rendben is van. Legyél tisztelettel a dontésuk irant, és ne legyél tolakodo vagy agressziv
a megkodzelitésben.

Ajanld fel a nyomon kovetést: Ha ugy tlnik, hogy az illetd érdeklédik a lehetéség irant,
ajanld fel, hogy egy késdbbi id6pontban tovabbi informaciokkal szolgalsz, vagy valaszolsz
az esetleges kérdéseire.
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https://player.vimeo.com/video/834685146
https://player.vimeo.com/video/844305779
https://player.vimeo.com/video/843338409

Osszességében az (zleti lehetdségekrél szolo beszélgetés megkezdésének kulcsa, hogy
baratsagos, tiszteletteljes és informativ legyen. Azzal, hogy 6szinte érdeklédést mutat a személy és
erdeklédése irant, kapcsolatot épithet, €és a beszélgetést természetesebbé és magaval ragadobba

teheti.

Az elsb alkalommal egy rovid prezentacids video elkuldése sokkal jobb, mint egy hosszu, 1 éras
ZOOM felvétellel valé feltdltés, vagy a kulonbozé videokra mutatd linkek tomkelege, hogy
megnézhessék 6ket, mielbtt esélyuk lenne barmit is megtudni a lehetéségrél, igy ha 0ssze tudsz
allitani egy rovid, 10 perc alatti vide6t, amit el6szor meg tudnak nézni.

ime néhany példa arra, hogy milyen kérdéseket tehet fel, hogy beszélgetést kezdeményezzen
valakivel, akivel még soha nem beszélt:

1.

©oOoNOOThWN

Lattam a legutdbbi bejegyzésedet az idévonaladon a (POST) Mi hozott téged erre a
platformra?

Melyek azok a platformok, amelyek neked bevaltak?

Hasznalsz valamilyen marketingrendszert vagy eszkozt a leadek generalasara?

Mit gondolsz a tovabbi bevételi forrasok generalasanak otletérél?

Van tapasztalatod a leadgeneralassal kapcsolatban, ha mi miikdédik nalad?

Hallottal mar az MMP-réI?

Mik a céljaid ebben az iparagban az online munkaval kapcsolatban?

Erdekli, hogy tébbet megtudjon mas lehetéségekrdl, hogy otthonrél dolgozzon?

Milyen kihivasokkal szembesulsz most az online vallalkozasod mikodtetése soran,
tudasd velem, mi az, ami nalad mikodik?

Ugy tlinik, jél haladsz, mar sikereket értél el a cégben, amelyet népszeriisitesz?
Eszrevettem, hogy kozeleg a sziiletésnapod, és szerettem volna elére is boldog
szuletésnapot kivanni.

Agresszivebb és lényegre torébb:

1.

2.

Mi mar egy ideje kapcsolatban vagyunk, és gondoltam, hogy ez érdekelhet téged, mit
lennél nyitott, hogy nézd?

Megnéztem. Néhany hozzaszolasod, zuzés vagy, szép munka :) Van valamim, ami
nagyon jol mikodhetne azzal, amit csinalsz, nyitott lennél arra, hogy megnézd?
Sajnalom, hogy zavarom, de tudom, hogy elfoglalt lehetsz, nyitott vagy egy marketing
rendszer ellenérzésére, ami tényleg segithetne a vallalkozasodhoz vezet6 utak
generalasaban. Van egy révid videém az On szamara. Atkiildhetem?

Szia, jo volt nézni a Facebook-bejegyzéseidet, amelyek az idévonalamon jelennek meg,
ugy érzem, hogy ismerlek, és meg akartam kérdezni, hogy nem bannad-e, ha elkuldenék
neked egy rovid Uzleti bemutatét valamirél, ami elkezdte megvaltoztatni az életemet
jobbra.

Tudom, hogy ugyanabban a Facebook-csoportban vagyunk, és gondoltam, hogy
erdekelhet valami, ami tényleg segithet. Van egy 6 perces videbm, amit nem tart sokaig
megnézni, atkildhetem a linket?

Utan kovetés:

1.
2.
3.

Szia, volt lehetéséged megnézni a révid videdét? Tudasd velem a véleményed.

Tudasd velem, mi tetszett a legjobban a videdban, amit megnéztél?

Szia, csak visszahivlak a linkkel kapcsolatban, amit megosztottam. Megnézted a videdt,
amit kaldtem neked?

Nem art, beszélgetni az emberekkel egy kicsit ha ugy érzed, a kdzvetlen médszer tul nyomulds. Meg
kell talalni a komfortzénat. De van olyan sok ember keres egy legalis lehetdseéget, és 6k soha nem
csatlakoznak az uzlethez, ha nem kérdezed meg Oket. Ne feledd, hogy a kérdéseket nyitott véglinek
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kell tartani, hogy a masik személyt arra 6sztdndzze, hogy vegyen részt a beszélgetésben, és ossza
meg gondolatait és tapasztalatait.

Néha azonban az lehet a legjobb, ha minden nap csak kitalalsz dolgokat. Tehat ne mindig csak a
forgatokonyveket kdvesse...

Sietni kell

Legyél izgatott

Kérdezd meg, hogy megoszthatod-e
Varj a valaszra

howbhE

Van varakozas de ha ez tul sok beszélgetésbe kerulhet, felemésztheti az id6t, és ha ugy tlnik, hogy
nem fektetnek be, akkor Iépj tovabb... NEXT! :)

Nézd meg, hogyan is zajlik egy beszélgetés:
Te: Szia [NEV], hogy vagy?
Idegen: Szia. Jol vagyok.

Te: Szeretek online keresOkkel és Uzleti gondolkodasu egyenekkel kapcsolatot teremteni.
Es ez nagyon boldogga tesz. Megkérdezhetem, honnan szarmazol?

Idegen: (Nincs valasz. )

Idegen: (Néhany nap eltelt, és nincs valasz)
Te: [Név]?

Idegen: Udvozlek. Mi a helyzet?

Te: [NEV],
Eszrevettem, hogy Te is internetes marketinges vagy! Hogy megy a dolog?

Idegen: Igen, az vagyok. Jol vagyok, kdszondom.
Te: Ez j6l hangzik. Megkérdezhetem, hogy mi a f6 fokuszod az online Gzletben? Affiliate marketing?
Idegen: Epitem a [CEGNEV], és nagyon j6l megy, kdszénom.

Te: [CEGNEV] az egyik legnépszeriibb program az online marketing vilagaban... az emberek
rengeteg jutalékot keresnek vele. Nyitott lennél arra, hogy megnézz valamit, ami nekem is mikodik?

Te: Csak egy 10 perces video, ha atkuldom, megnéznéd?
Idegen: Oké, persze, kuldd at. Kuldjed el!
Te: Itt a link, [LINK...].

Te: Holnap visszahivlak, hogy megtudjam, mit gondolsz. Tovabbi szép napot/estét.
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ime egy masik példa beszélgetésre, amelyet egy iizleti lehetéségrél folytathatsz valakivel:

Te: John vagyok, és észrevettem, hogy mindketténket érdekel az online Uzlet, az affiliate marketing.
Megfontolnal mas lehetéségeket is?

Idegen: Szia John, 6ruldk, hogy megismerhetlek! Mindenképpen gondolkodtam rajta, de a tanyérom
most egy kicsit tele van, mivel arra koncentralok, amit csinalok.

Te: Teliesen megertem! Nos, csak megakartam osztani egy izgalmas lehetdséget, aminek
nemrégiben részese lettem. Hallottal mar a [VALLALKOZAS NEV] Csak egy 10 perces videod, amit
megnézhetsz?

Idegen: Hallottam rola, de nem sokat tudok réla. Mi is ez pontosan?

Te: A[VALLALKOZAS NEV] egy nagyszerii és vadonatuj (izleti modell, ahol az egyének egyszeriien
egy erételjes ingyenes tura megosztasaval kereshetnek, és ez egy egyedulallé power line marketing
rendszerrel van kombinalva...

Ildegen: Ez érdekesen hangzik. Tudnal tdbbet mondani arrdl, hogyan mikodik?

Te: Természetesen! A j6 hir az, hogy nem kell profiknak lennink, hogy elmagyarazzuk mindezt,
amiert tobb mint 500 000 rangsorolast végeztek a cégnél a duplikacié altal! Ezért ez a rovid 10 perces
videé mindent elmagyaraz helyettink :)

Idegen: Ez nagyon jol hangzik! Hogyan kezdhetem el? Hogyan kezdhetek bele?

Te: El6szor is kattints a linkre itt [LINK...] €s nézd meg a videot, és szerezz egy ingyenes poticiot...

Te: A kovetkezb lépést kell tenned, hogy megnézed, a videdkat. Az ingyenes pozicié lefoglalasa
utan szivesen adok tovabbi informaciokat és valaszolok minden kérdésedre. Akarod, hogy e-mailben
jelentkezzek a tovabbi részletekkel?

Idegen: Idegen: Persze, az nagyszer( lenne! Készéndm, hogy megkeresetél.

Te: Orlldk, hogy elbeszélgettiink, és holnap mindenképpen jelentkezem.

Itt egy masik:

Te: A nevem Sarah, és észrevettem, hogy mindketten érdeklédink a személyes fejlédés irant.
Gondoltal mar arra, hogy online tzleti lehetéséget indits?

Idegen: Szia Sarah, 6rilok, hogy megismerhetlek! Igen, gondolkodtam mar rajta, de nem tudom, hol
kezdjem el.

Te: Teljesen megeértem! Nos, szeretnék megosztani veled egy izgalmas lehetéséget, aminek nemrég
Irttrm a részese. Hallottal mar a LiveGoodrél?

Idegen: Hallottam, de nem sokat tudok réla. Mi is ez pontosan, é€s hogyan miikddik?

Te: Hogyan mikodik? A LiveGood egy nagyszerl és vadonatuj uzleti modell, ahol az egyének
egyszerlen azzal kereshetnek, hogy megosztanak egy erételies ingyenes tdrat, és ezt egy
egyedulalld eroltetett matrix marketing rendszerrel kombinaljak. Erdekelne, hogy tobbet megtud)
réla? Van egy révid 10 perces videdm, amit meg kell osztanom veled :)
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Idegen: Erdekesen hangzik. Mennyit lehet ebbdl keresni?

Te: Az Osszeg, amit kereshetsz, az erbfeszitéseidt6l és a halézatod méretétél fugg, azonban a
kényszeritett matrixbdl vald esetleges kiaramlasbal is profitalhatunk. Vannak, akik havonta néhany
szaz dollart keresnek, mig masok mar hat szamjegyl 0sszeget keresnek, pedig alig tobb mint 6
honapja indult el. Tébb mint 500 000 tag csatlakozott 6 honap alatt. Leginkabb azon mulik minden,
hogy mennyi eréfeszitést és id6t vagy hajlando beletenni.

Idegen: Oké, szeretnék tobbet megtudni. Hogyan kezdhetem el?

Te: Nagyszerl! Szivesen adok Neked tovabbi informacidkat, és valaszolok minden kérdésedre.
Hogy szeretnéd, itt vagy e-mailben tajékoztassalak a tovabbi részletekrél?

Idegen: E-mail-ben. Az nagyszeri lenne. Kész6ndm, hogy megosztottad ezt velem, Sarah az email
cimem strangerOgmail.com.

Te: Persze! Jo volt veled beszélgetni, €s hamarosan biztosan jelentkezem. Mindenképpen irj fel a
fehérlistara az emailjeimre, ha megkapod, mert nem szeretném, ha lemaradnal errél a hihetetlen
lehetbseégrél.

ime egy révid valtozat:

Te: Hallottal mar a LiveGooD-rél?

Idegen: Nem, mi az a LiveGooD?

Te: A LiveGooD? A LiveGooD egy nagyszer( €s vadonatuj Uzleti modell, ahol a maganszemélyek
kereshetnek azzal, hogy egyszerllen megosztanak egy erételjes ingyenes turat, és ezt egy

egyediilallo erdltetett matrix marketing rendszerrel kombinaljak. Erdekelne, hogy tdbbet megtudi
réla? Van egy révid 10 perces videdm, amit meg kell osztanom veled, aztan eltlindk a postaladadbol

)
Idegen: Gyerlunk akkor, kuldd at.

Te: Tessék, itt a link [LINK...] Holnap kereslek ;)

Hany emberrel csevegjek naponta a Messengeren?

Az, hogy hany emberrel kell naponta csevegni ahhoz, hogy eredményeket érj el ezzel a modszerrel,
szamos tényez6tél fligghet, példaul attol, hogy milyen tipusu lehetéséget vagy rendszert, terméket
stb. népszerlsitesz, milyen szintl érdekl6édést mutat az emberek részérdl, akikkel csevegsz, és
mennyi id6t és eréfeszitést vagy hajlandé befektetni.

Fontos megjegyezni, hogy bar a halézati marketing nagyszeri modja lehet a tovabbi
jovedelemforrasok  létrehozasa, elkotelezettséget és  erbfeszitést  igényel.  Altalanos
iranymutatasként arra lehet torekedni, hogy kezdetben legalabb 10-20 emberrel csevegj naponta,
majd ezt a szamot fokozatosan ndveljed, ahogy egyre kényelmesebbé és tapasztaltabba valsz. Az
is fontos, hogy a kapcsolatépitésre és az értékteremtésre dsszpontosits, ne pedig arra, hogy csak
regisztracidkat generalj. Azzal, hogy bizalmat és hitelességet épitesz ki masokkal, ndvelheted a siker
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esélyét a halozati marketingben.

ime néhany szabaly és tilalom az iizleti lehetéségekrél valoé
beszélgetés megkezdéséhez egy idegennel

Tegylk fel, hogy meg ismerkedsz egy idegen emberrel:
Miel6tt belemerulnél az Uzleti lehetbéségbe, mutatkozz be, és teremts barati kapcsolatot.

Tegyél fel kérdéseket, és figyelmesen hallgasd meg a masik valaszait, hogy megértsd az érdeklédési
korét és igényeit.
Adj értéket olyan informacidk és forrasok megosztasaval, amelyek segithetnek a masik személynek
céljai eléréseben.
Legyél 6szinte és hiteles a megkozelitésben, és keriljed a nagy nyomast gyakorlé értékesitési

taktikakat.

A kezdeti beszélgetést kdvetben keresd meg az illetét, hogy tovabbi informaciokkal szolgalj, és
valaszolj az esetleges kérdéseire.

Ne tedd:

Ne kezd a beszélgetést kemény eladassal vagy tolakodé reklammal. Ez elriaszthatja az embereket,
és csOkkentheti az érdekl6désuket a lehet6ség irant.

Ne tegyeél irrealis igéreteket, és ne tulozd el a lehetséges jovedelmet, hogy megprébald elcsabitani
a masik személyt.

Ne hagyd figyelmen kivil a masik személy kérdéseit vagy aggalyait. A kételyeikkel val6 foglalkozas
€s a megnyugtatas segithet a bizalom kiépitésében.

Ne kuldj kéretlenul spameket vagy Uzeneteket az embereknek. Ez tolakoddnak és szakszer(tlennek
tinhet.

Ne add fel tul kdnnyen, ha az illet6 kezdetben nem érdekl6dik. A kapcsolatok kiépitése id6t és
eréfeszitést igényel, és fontos, hogy tlrelmes és kitarté marad;.

Ne prébalj meg szakértbnek mutatkozni, mert ez nem duplikalddik jél, ha azt 1atjak, hogy olyan joél
magyarazol, akkor azt fogjak gondolni, hogy nekik is olyan jénak kell lennilk, mint neked, és igy
feladjak. Hasznald a videdkat és a forrasokat, hogy megosztod, ez id6t takarit meg, hogy tovabb Iépj
a kovetkez6 személyhez.

Beszélgetésinditok, TIPPek:

o Nézd meg, kiknek van hamarosan szuletésnapja, €s kivanj nekik elséként boldog
szlletésnapot.
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Nézd meg a profiljukat és az idévonalukat, hogy mit csinalnak és honnan jottek.
Beszélgess az emberekkel a pénzkeresd csoportokban.

Keress olyan embereket, akikkel vannak k6z6s dolgaitok.

Keress olyan csoportokat, amelyekben k6z6s dolgok vannak, példaul fogyas, egészség
stb. és csatlakozz hozzajuk.

o Ha id6sebb vagy, keress olyan embereket, akik hasonlé koruak mint te, és kérdezd meg
téluk, hogyan boldogulnak az online vallalkozasukban.

Forrasok és motivacios képzés

Jim Rohn, a neves amerikai vallalkozé, ir6 és motivaciéos eléadé gyakran beszélt
el6adasaiban és konyveiben az atlagok torvényérél. Ime néhany fontosabb idézete a
témaban:

"Az atlagok térvénye a te oldaladon all, feltéve, hogy nem hagyod abba."

"Az atlagok térvénye azt mondja, hogy egy id6 utan a dolgok kiegyenlitbdnek. Tehat, ha
folyamatosan telefonalsz, akkor el6bb-utobb megkapod az igent."

"Az atlagok térvénye a nagy kiegyenlit6. Nem szamit, hogy ki vagy, vagy honnan jottél. Ha
kbvetkezetesen a megfelelé dolgokat teszed, végll meglesznek a megfelelé eredmények."

"Az atlagok térvénye hatalmas erd. Eqy vesztes szériat gySztessé tud valtoztatni, ha kitartasz
mellette."

"Az atlagok térvénye arra tanit minket, hogy a siker eqy szamjaték. Minéel tobb emberrel beszélsz,
annal tébb esélyed van a sikerre."

"Az atlagok térvénye azt tanitia nekiink, hogy nem szabad elkeseredniink az atmeneti kudarcok
miatt. S6t, szamitanunk kell rajuk, és tanulasi lehetéségként kell felhasznalnunk 6ket."”

"Az atlagok térvénye arra emlékeztet, hogy a siker nem a szerencsén vagy a véletlenen mulik.
Hanem arrol, hogy kbvetkezetesen cselekedjiink a céljaink elérése érdekében."

Ezek az idézetek hangsulyozzak a kitartas, a kovetkezetesség és a célok felé iranyuld cselekvés
fontossagat a siker elérése érdekében, és azt, hogy az atlagok térvénye hogyan mikédhet az Te
javadra, ha kitartasz a cél érdekében.

... Jim Rohn, ezt figyeld (ha nem érted az angolt, kapcsold be a magyar feliratozast) :

naukazmim.eu
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https://youtu.be/kMxcnAPQ-hU

Les Brown motivacios eléado, szerz6 és korabbi radiés DJ, aki a sikerrél és a személyes
fejlodésrol szo6lo inspiralé beszédeirdl és konyveirdl ismert. Ime néhany a leghiresebb
sikeridézeteibol:

"Most is megvan benned minden, amire sziikséged van ahhoz, hogy megbirkézz barmivel, amit a
vilag rad zadit."

"Nem kell nagyszeriinek lenned ahhoz, hogy elkezdd, de el kell kezdened ahhoz, hogy nagyszert
legyél."”

"Az 6nmagaddal val6 kommunikacios kepességed hatarozza meg a masokkal valo kommunikacios
képessegedet.”
“L6j a holdra. Még ha nem is talalod el, a csillagok kéz6tt fogsz landolni.”

"Ha felel6sséget vallalsz magadért, akkor éhség fog benned kialakulni, hogy megvaldsitsd az
almaidat."”

"Te vagy az egyetlen igazi akadaly a teljes életed utjaban."

"A sikered szintjét a személyes fejlédésed szintje hatarozza meg."

"Addig nincs vége, amig nem gy6zok."

"Soha nem vagy tul 6reg ahhoz, hogy uj célt tlizz ki magad elé, vagy uj almot almodj."

"Ha olyan életet akarsz €lni, amilyet még soha nem éltél, olyan dolgokat kell tenned, amiket még
soha nem tettél."

Ezek az idézetek kiemelik a személyes felelésségvallalas, a célok kitlizése, a pozitiv
gondolkodasmaod és a cselekvés fontossagat, hogy sikereket érjunk el az életben.

Les Brown watch this (ha nem érted az angolt, kapcsold be a magyar feliratozast):

Goalcast

\1 I1:5\E|2||JS

Osszefoglalva, az olyan motivacios szénokok, mint Jim Rohn és Les Brown sikeridézetei arra
O0sztondzhetnek minket, hogy kitartdbak maradjunk, cselekedjink, és pozitivan alljunk hozza
céljainkhoz. Ha kovetjuk tanacsaikat és kovetkezetes eréfeszitéseket teszink, legyézhetjik az
akadalyokat, és sikereket érhetlink el a személyes és szakmai életlinkben.
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https://youtu.be/gMWXMMUg5pI

