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Szial A vallalkozasépités, a szemelyes
markank egyengetése egy nagyon
izgalmas, potencialjainkat feltaro ut.
Viszont hogyan tudnad kihasznalni teljesen
a potencialjaidat, ha magad sem tudod,
mik azok?

Sikertnket onismeretunk és berogz6dott
szokasaink nagyban befolyasoljak, ezek
adjak énmarkad értékeét is. Ezért is hozom
Neked ezt az 5 pontos csekklistat, amibdl
kideritheted, mennyire vagy képes
anyagilag kihozni a maximumot
brandedbdl, illetve mennyire hden tUkrozi
markad személyes értékeidet.

Vagjunk bele!



Széke Klaudfia

BLOGGER, MARKASTRATEGA

e Az Elettudat a nd lelke blog
szerelemirdja

e Az Anyabazis megalmoddjanak
egykori jobbkeze

e AzEn : mérka - fejlesztés biztos
lelki alapokon k&zosség vezetdje



https://www.facebook.com/groups/enmarkafejlesztes/
https://www.facebook.com/groups/enmarkafejlesztes/

Markaértéked 5 alkotéeleme

1. Egyéni értéktudat

2. Hatarozott kuldetésnyilatkozatod
3. Alegidedlisabb Ugyfeled

4. Alegidealisabb arad

5. Szaktudasod

Nézzik meg, ezen kivul mi az az 5 dolog,
ami segit a Te markad legfébb elemeit
mukoddkepes egysegbe tenni - hogy ne
csak az online jelenléted legyen népszer(,
hanem egy viragzo vallalkozas buszke
tulajdonosa is lehess!

"Mit ér a tudas, ha nem adhatjuk tovabb az
arra érdemeseknek?"

- John Cure


https://hu.wikipedia.org/wiki/John_Cure

I. Kommunikald az erésségeket és
delegald azonnal, ami hatraltat

Enmaérka része az IS, amit nem szeretunk
csinadlni és amihez nem is akarunk érteni
(le a tarsadalmi dogmakkal!)

Mit szeretsz, mi az amit mindig is
élvezettel, hozzaértéessel tudtal elvégezni,
kUls6 nyomas nélkul?

Ez azért is nagyon fontos, mert ha mindent
Te csinalsz - kotelezd adminisztracio,
f6zés, takaritas, kozosségi média
menedzsment, stb. - akkor kdnnyen
kaphatod magad azon, hogy kiégtél. Es azt,
ami elGtte er6sséged volt, ugyanugy
megfogod utalni, holott ha elejét veszed
ennek, nem csak hogy nem égsz ki a
szakteruletedtdl, de a kiszervezeés
megkonnyebbuléesetdl joval tobb pénzt is
tudsz keresni - hiszen tobb id6d is van ra,
igaz?



Mennyire azonosulsz a mostani
tevékenységeddel? - ha teljesen
azonosulsz, folyamatosan mesélj a
kovetdidnek a létezd legtdbb aspektusbdl,
miért imadod és miért vagy j6 abban, amit
most csinalsz!

A piacodon lehetnek tucatjaval, de senki
sem olyan, mint Te. Ahogy megszélitod az
embereket, ahogy képviseled magad,
ahogy beszeélsz mindarrdl, ami értek
benned és amit tenni fogsz, MINDIG
megkulonboztet mastol. Ez
lemasolhatatlan.,

[gy pedig, el tudod kérni a lehetd
legidealisabb arat a
termekeidért/szolgaltatasaidért, hiszen
hatékonyabb vagy j6val, ha elég iddt tudsz
szanni arra, amivel pénzt keresel - élesebb
szaktudas - és a magasabb ar mellett
tudod is finanszirozni azokat a segitdidet,
automatizmust biztosito szoftvereket, akik
és amik kiveszik a kezeidbdl a
kenyszerfeladatokat.



Il. Epits ki torzseket a f6
platformjaidon

Nem kell, hogy minden social media
felUleten fenn légy, elég, ha a markadnak
célkozonségileg 2 relevans fellletet
valasztasz ki a honlapod mellé, amit
késbbb, ha Ugy latod jonak, tudsz bdviteni
mas mellekplatformokkal (ha nagyon az
elején vagy és nem tudod, mi lenne
szamodra a legjobb, akkor csak probalgasad
nyugodtan, regisztralj tobb helyre,
piackutass)

Hogy mekkora torzset szeretnél, az teljesen
Tbled fugg. Krealhatsz Mastermind
kOzOsséget, tobb ezres kovetesy oldalt,
olvasocsoportot, egy a lényeg: ha megné a
szeretetuk a markad felé, azaz érzelmileg
tudnak feléd katddni, ugy idGvel kdnnyen,
tukmalasmentesen tudod bemutatni nekik,
miért ertékes az, amit adni tudsz nekik -
hiszen, ennél a pontnal mar rég ismerik a
kUldetésnyilatkozatodat.



Ill. Kérj referenciat!

Amikor egy kovetddbdl vasarlo, ugyfél lesz és
els6k kozt tesztelheti a
termékedet/szolgaltatdsodat, nem biztos,
hogy neki rogton a lehet6 legmagasabb arat
fogod szabni. Miert?

Ha a szolgaltatasod viszonylag friss, nemreg
allitottad 6ssze és még nem alakult ki az a
magas értektudatod amivel garanciat is
tudnal vallalni, akkor az els6 3 megrendelddre
tekints teszterként és barati aron vagy
legalabbis egy "torzskuponnal" adj nekik
egyszeri kedvezményt a szolgaltatasod
kiprobalasaért - cserébe, kérj az igénybevetel
utan részletes referenciat toluk.

Ok ezt ezer drommel megadjék Neked és
legkozelebb, mikor mar élesben adod el a
szolgéltatasodat szélesebb korben, mar az
értekes referenciak is bizonyitani tudjak, miert
IS éri meg a magasabb ar - és foleg, mert
immar személyedben garanciat is tudsz ra
vallalni 100% bizonyossaggal.



IV. Oktasd a kozonségedet

.' Ertelemszer( lehet, hogy edukéljuk a
© kovetBinket arrél, mi lehet nekik j6 és féleg
bennunk mi lehet j6 és hasznos szamukra - erre
kivalo felulet egy blog, akar ingyenes tarhelyen,
akar a sajatodén, sajat domainnal. (Ha nem
Igazan mozogsz otthonosan a témaban, itt egy
komplett tudasanyag,_amivel megtanulhatsz
blogolni >>)

Az er6sségek kihangsulyozasa mellett, amit az |.
pontban emlitettem, egy blog nagyszer( teret ad
Neked még a storytelling, azaz a torténetmeselés
muvészetének kicsiszolasahoz, ami iddvel
nagyban eldre lenditi a bevételszerzeést, réaadasul
edukalads kozben Te is folyamatosan fejl6dsz:
er@siti az énmarkatudatos gondolkodast - plusz,
azt is tudtad, hogy maga a blogolas is a
munkadradhoz szamolhato és igy még inkabb
jogodban all emelni az araidon? :)

Az edukacio nem all meg a vasarlasig - egy
vasarlot erdemes utankovetned, tovabbra is
edukalnod, hiszen rendelés utan 10x
konnyebben fog Ujra vasarolni Toled!


https://www.subscribepage.com/minibloggertanfolyam

V. Epits okosan e-mail listat

Automatizalt hirlevélsorozat nelkul
nehezen termelsz meg magadnak stabil
jovedelmet, meg ismert szakertokent is -

vitatkozhat ezzel barki, de ez tény. Ha meg
friss vagy a kozossegi feluleteken és nem is
tolonganak az Ugyfelek/vasarlok az ajtodnal,

akkor a bevételed novekedesét a

hirleveledre feliratkozott kozonseged tudja
biztositani els6 korben.

Eddig nem épitettél e-mail listat
komolyabban? Akkor 3 hirlevél szoftver
roviden, amivel j6 elkezdeni:

e Mailerlite - 1000 feliratkozdig ingyenes
kezdd csomagja és leheletkonnyen
lehet vele hirlevélsorozatot, opt-int €s
landing page-ket |étrehozni

e Mailchimp_- 2000 feliratkozdig ingyenes,
vele akkor j6 kezdeni, ha mar van egy
kiforrottabb termeékpalettad,
szolgaltatadscsomagod,


https://app.mailerlite.com/
https://login.mailchimp.com/
https://login.mailchimp.com/

illetve egy nagyobb e-mail listad, ugyanis a
Mailchimpnek sokkal cizellaltabbak a
marketing automatizacios funkcioi és

részletesebb statisztikat is nydjt (cserébe

az ingyenes csomagban korulményesebb a

hirlevélsorozat felépitése)

. Listamester - nagy el6nye, hogy
magyar hirlevelez§ szoftver és baromi
kedves, tUrelmes az Ugyfélszolgalata,
barmi elakadasban tud segiteni

E-mail cim gy(jtéséhez érdemes olyan
ingyenes terméket (mn. lead magnet,
"csali") 1étrehozni, amely

o acélkozdnség szamara relevans és
adltalad teljes mértékben betarthato, a
szaktudasodra alapozott igéretet
hordoz magaban,

. gyorsan eléri, egyben és konnyen
tudja "fogyasztani" a feliratkozottad


https://listamester.hu/

e ésamikozelebb viszi egy lepéssel(!) a
problémajanak a megoldasa felé.

Pl: konyvet adsz ki és szeretnéd, hogy a
nyomdai koltségekre lenne elég eldrendeldd,
fix budzséd - a konyved elsé fejezetét vagy azt
a fejezetét, ami a célcsoportod problémajara
fokuszal, illetve annak megoldasara, azt
feliratkozasért cserébe letdlthetbve teszed,
majd a letoltoket tovabbi e-mailekkel tudod
edukalni a konyvvel kapcsolatban.

Megismernek Teged, megismerik a termeked
és konnyebben is tudsz ajanlatot tenni nekik,
egy intimebb csatornan.

Ezt a formulat Te is be tudod illeszteni
barmilyen tevékenységedbe - egyszer kell
kidolgoznod és ha kész, egy passziv bevételi
forrast tud igy Neked biztositani, hiszen az
automatizalt levelek dolgoznak helyetted.

Legalabb 1000 féig aktivan gydjts
feliratkozokat, szanj erre parezres hirdetési
bUdzsét - ha jO a lead magneted, akkor
organikus eléréssel is sok feliratkozod lesz :)



Most mar megismerted azt az 5 lehetdséget,
amivel valéban sikeres lehet a személyes
markad, amivel valodi eredményeket és
bevételgeneralast tudsz elérni.

Hogy pontosan mik is a Te ertékeid mind
készsegbdl, személyiséghdl és tudashbol
fakaddan, hogyan is tudnad ezt leginkabb
kamatoztatni a vallalkozasodban, mint
szemeélyes marka,

hogyan is hatarozd meg konkrétan, ki a Te
legidealisabb célcsoportod,

és nekik hogyan szabj olyan arat, ami mellett
nem érzel cséppnyi kompromisszumot sem,

Ugy ebben az e-bookban egy ajandék
kedvezmennyel kedveskedem Neked: ezeket
egy féloras konzultacio kereten beldl, az
eredeti 13000 Ft helyett

6490 Ft értékben

azaz egy szakmai konyv araért sorra
tudjuk venni ;)



50%-0s kedvezménykoédod:
énvagyokamarka

Elj egyszeri kododdal 48 éran beliil a
helloklau@szokeklaudia.hu cimre irva és
kérj batran idopontot vele!

K&sz6nom, hogy letoltotted e-kdnyvemet és
tovabbi hasznos énmarkatippekért marad;
tovabbra is kapcsolatban velem, keresd a
nevemet Facebookon és Instagramon is!

Hajra, 6nmegvaldsitasra fel!



https://szokeklaudia.hu/

